
Wir suchen Tele Sales Profis für B2B, die ... 

Wir sind ...
• einer der erfolgreichsten Microsoft Solutions Partner für den Mittelstand in der DACH-Region
• ein seit über 15 Jahren kontinuierlich wachsender Betrieb am Standort München
• spezialisiert auf Beratung, Migration, Implementierung und Schulungen für Microsoft Lösungen

(Microsoft 365, Teams, Azure, Exchange, SharePoint, Intune, Security etc.)

Tele Sales B2B 
 für Microsoft Lösungen (w/m/d) 

Remote, Festanstellung

Die CCS 365 GmbH steht für Cloud, Consulting und Services und ist seit 2008 spezialisiert auf Software-Lizenz-Beratung, Software Asset 
Management sowie umfassende Cloud-Computing-Service-Leistungen für den Mittelstand. Als Experte für Microsoft Lösungen bietet das 
CCS 365-Team eine alle Hersteller übergreifende Fachberatung – passgenau auf die Bedürfnisse des Mittelstands zugeschnitten. 
Ob Virtualisierung, Migration, Implementierung oder Audit-Vorbereitung, ob Microsoft Office 365, Exchange Online, Azure, SharePoint, 
Microsoft Teams etc. – CCS 365 berät Sie kompetent sicher und maßgeschneidert. Weitere Infos unter ccs365.de. 

Bitte schicke deine Bewerbung mit möglichem Einstiegstermin an: bewerbung@ccs365.de

CCS 365 GmbH  ·  Ramersdorfer Straße 1  ·  D-81669 München  ·  +49 (0)89 666 17 66 0  · ccs365.de  ·  bewerbung@ccs365.de

• unbefristeten Arbeitsvertrag, herausragendes Gehalt mit individuellem Erfolgsboni
• vierstelligen Sonderbonus bei 12-monatiger Betriebszugehörigkeit
• gründliche umfangreiche Einarbeitung und regelmäßige Vor-Ort-Weiterbildungen am Firmenstandort München
• hochwertige Ausstattung für den Remote-Arbeitsplatz
• regelmäßige Teamevents

• spannende, vorher definierte B2B Kunden aus dem Bereich IT kontaktieren wollen (CRM Datensätze)
• gerne selbständig und zielorientiert arbeiten
• langfristig ihr eigenes Tele-Sales-Team aufbauen wollen
• sich für IT, Digitalisierung, Microsoft Cloud und Cloud generell interessieren
• mehrjährige Berufserfahrung im Tele Sales, idealerweise in der IT, gesammelt haben
• im Umgang mit CRM-Tools und Microsoft Office routiniert sind

• Tele Sales und Lead-Generierung
• Vertrieb von IT-Lösungen in den Bereichen Cloud, Microsoft und Security
• Akquise von B2B Kunden und Erschließung von neuem Kundenpotenzial

Wir bieten 

Deine Aufgaben 
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